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BOYLE BASLADIK...

ISIMIZE GONLUMUZU KATTIK...

0S0Z sadece, gayrimenkul alanindaihtisaslasmis, gayrimenkul alim satim
ve kiralamasi denince, ilk akla gelebilecek ve 6zel miisterilere hitap eden
bir sirkettir.

Niceligi degil, niteligi on planda tutariz. Farkliyiz. Odaklyiz. Ve isimize tutku ile baglhyiz.
Kendimizi miisterimizin yerine koyariz. Once kazandirmayi esas aliriz. Deger iireten,
dirist, samimi, kalici ve uzun donemli isbirliklerinden yanayiz. Aciklik, seffaflik
ve durustlikten taviz vermeyiz. Oldugumuz gibi gorinmek ve gorandigimiz gibi

olmak ana siarimizdir. Uriinlerimizde artilari ve eksileri, avantaj ve dezavantajlari
ayni anda ifade ederiz. Gayrimenkul konusunun batin acilimlarinda, uzmanhgimizi
strekli gelistirmek esas prensibimizdir. Strekli 0grenme ve bilgi paylasimi, temel

diisturumuzdur. En giigli yanimiz; isimize gonliimiizii katmamizdir. Isimizi, zihnimizde
ve gonlimuizde anlamlandirmamizdir. Given vermek, givenilir olmak ve insanlara
glvenmek, is yaparken en onemli dikkat ettigimiz hususlardir. Masterilerimiz
bizi; uzmanhgimiz, dirdstligumaz, seffafhigimiz, uzun donemli iliskilerimiz,
olusturdugumuz dedger ve empatik hizmet anlayisimiz nedeni ile tercih ederler.




Kurumsal stratejimiz;

degerli gayrimenkul alim-satim, kiralama ve danismanlikta 6nc ve ornek bir platform
olmaktir. Musterilerimize hizmet siarimiz; “danisman satici” anlayisi ile yaklasmaktir.
Misterilerimize, alim satim kolayli§i saglamak hedefindeyiz. Musterilerimizin
yakininda olmak misteri hizmet anlayisimizin ana unsurudur. Yaptigimiz islerde,
hizmetlerimizde ve Griinlerimizde (alim, satim, kiralama ve danismanlik) farkli olmak
is anlayisimizin 0z0n teskil eder. Misterilerimize, yuksek deder olusturmak temel
bakis acimizi olusturur.

Miisterilerimiz;

kendilerini her zaman dederli, onemli ve ozel hissederler. Misterimize sundugumuz
deger; prestijli lokasyon, finansal gtvenlik ve verimliliktir. Musterilerimizin; itibar,
saygl ve potansiyelini gerceklestirme ihtiyacini karsiliyoruz.

Stratejik ¢coziim ortaklarimiz;

gayrimenkul sahipleri, arsa stoku olan sirketler, parselizasyon yapan sirketler,
gayrimenkul sirketleri ve yerli-yabanci finans kuruluslaridir. Operasyonel is
ortaklarimiz; mali, hukuki, finansal, yonetim, degerleme ve bilisim-yaziim danismanlari
ile ilgili kamu kurum ve kuruluslardir.

Kisaca 0S0Z;

insanlik icin zenginlik olusturmak misyonu, dncii ve drnek bir kurulus
olma vizyonuyla, samimiyeti, diriistliigii, seffafhigi ve yiizlerce yilin
kiiltiirel birikimini temel degerleri olarak 6ziimsemis bir kurulustur.







GECMISTEN BUGUNE,
HEP DOGRU

HAMLELERLE...

30 yili asan tecriibesiyle 0S0Z Gayrimenkul, bugiin geldigi
noktada, insaat ve gayrimenkul sektorinde danismanlik,
satis pazarlama ve proje Uretimi alanlarinda entegre
faaliyetleri ve butlnsel destekleriyle ozel bir konumda
olmanin hakli gururunu yasiyor.

Gayrimenkul pazarlama,
Satis ve isletme danismanligi,
Arazi degerleme,

En iyi kullamm analizi,
Fizibilite calismalari

gibi yapi endstrisinin ¢ok erken safhalarindan baslayarak
genis bir yelpazede, firmalarin hedef ve ¢ikarlarini glivence
altina alacak profesyonel hizmetlerimizle emlak sektorine
yeni birseluk getirdigimiz asikardir.




Osman 0ztiirk
0S0Z Gayrimenkul
Yonetim Kurulu Bagkan

SiZi YUKLERINIZDEN
ARINDIRIYORUZ...

Gayrimenkul sektoriinde tuketici talepleri oldukca degisiklik
gostermektedir. Degisen gelir dizeyi ve degisen sosyal hayatla
beraber, tlketici igin konut sahibi olmak, artik yalnizca yagayacaklari
bir ev satin almak anlamina gelmiyor. Sosyal bir gevre, konutun
sahip oldugu sosyal imkanlar ve nitelikler de tuketiciler icin son
derece nem kazanmistir. 0SOZ Gayrimenkul olarak degisen cevre
ve tuketici taleplerini strekli takip ederek, ingaat firmalarinin
daha talep edilir projeler insa etmelerini saglamak ve bu projelerin
verimli pazarlanabilmesi igin gerekli satis faaliyetlerini profesyonel
olarak yonetmek amaci ile proje danismanligi ve satis pazarlama
danigsmanligini bir bitin olarak ele aliyoruz.

Bu nedenle biz, her zaman projelerin ilk asamasindan sonuna kadar
isin icinde olmayl dogru buluyoruz. Pazarlama ekibinden yoksun
kurgulanmis projelerin satig pazarlamasinda gesitli olumsuzluklarla

karsilasiimasi kaginilmaz olmaktadir. Bu nedenle; projenin yer aldigi lokasyona gore, hedef musteri
kitlesinin beklentilerini karsilayacak bir kurgunun hazirlanmasi gerekir. Bizim kurgumuz; mimari
ekibi yonlendirmekle baslayip, satis stratejisi, pazarlama kampanyalari, kreatif calismalar, PR,
lansman ve reklam sirecinin tarafimizdan organize sekilde planlanmasi ve takibi ile devam eden,
ardindan teslime kadar suren bir pazarlama-satis strecidir.

Ingaat firmalarinin son yillarda “outsource” etmedikleri herhangi bir kalem kalmadi. Rekabetin
de artmasiyla birlikte, pazarlama ve satis organizasyonu bizim gibi isin profesyonellerine teslim
ediliyor. Yaptigimiz bitunsel calismalarla, musterilerimizi proje asamasindan teslime kadar
yasayacaklari bayuk bir ylkten kurtariyoruz.

Bizce pazarlama, sirecin en sonasamasi olarak gorildigu muddetce, pazarlama ayaginda sikintilar
yasanmasi ¢ok dogaldir. Projenin ilk asamasinda planlama bilgilerini sirece dahil edersek; hayata
gececek proje, hedef kitlenin beklentilerini karsilayacaktir ve sikintilar minimize edilecektir.
Gayrimenkul yatirimcilari ve ingaat firmalari tarafindan ihtiyac duyulan tim hizmetleri bir bittn
halinde sunan, onct, saygin ve deneyimli kimligiyle algilanan bir firma olarak, gelecekte de bu
alginin artarak gelismesini saglamak bizi mutlu edecektir.

Bu gelecek vizyonu, 0SO0Z Gayrimenkul'in her bir ekip tiyesinde inancla karsilik bulur; Bu vizyon, bizi
heyecanlandirir, motive eder, gururlandirir, anlamli bir batintn ve parlak bir gelecegin motorudur.
Bu 0S0Z Gayrimenkuliin gelecegine yén veren ve hedeflerini sekillendiren, kurumsal yeteneklerini
ve imajini gelistiren bu degismez vizyondur.




ARAMANIZ GEREKLI OLAN BIR HAMLE
VEYA EN IY] HAMLE DEGIL,

INOSKO BOROVSKY




0S0Z

GAYRIMENKUL

Gayrimenkul yatinimlarinizda deder dretimi iki asamada gerceklesir. Birinci adim
yapim oncesi degerlerin belirlenmesidir.

Bu asamada proje tasarlanir, fonksiyonlar belirlenir, tasarim konsepti ve donanimlar
netlesir. Is potansiyelinin gercek degerini bulmasi icin bu adimin dogjru atilmas gok
dnemlidir. Ikinci asamada, yapim dénemi degerleri yer alir. Basariya ulasmaniz iin
stratejik yonetim uzmanhgi gerektiren bu asamanin en onemli etkinlikleri pazarlama
ve satistir. Bu noktada basari kazanmasini istediginiz projenizin ozelliklerinden,
konseptinden ve hedeflediginiz kitlenin beklentilerinden yola ¢ikilarak pazarlama
yontemleri belirlenir.

Dodru iletisim kanallari ve etkili mesajlarla, projenizin kamuoyunda en saglikli bicimde
algilanmasini saglayacak bu sureg, gucli marka iletisimi ve satis yonetimi ile sizi
basariya gétiirecek yolun haritasidir. 0S0Z Gayrimenkul olarak; uzman, deneyimli
kadromuz ve esnek yonetim becerimizle, sizlerin hedef ve beklentilerinizi glivence
altina almay, gelistirmeyi, kisaca her alanda yaninizda olmayi gorev biliyoruz.

Siz basardiginizda, biz de kendimizi basaril sayariz...




s PROJE

DANISMANLIG...

A. PROJEYi PLANLAMA

DOGRU PLAN,
DOGRU SONUCA GOTURUR...

Projeyi gerceklestirmek igin bir arsaniz var ve
degerlendirmek istiyorsunuz. Peki, burada ne tip konutlar
yaparak yiksek satis rakamlarini yakalayabilirsiniz? Bu
sorunuzun cevabini mimari ekip ile birlikte yapacagimiz
calismalar sonucu, size en uygun olan projeyi sunarak
veriyoruz. Bunun icin projenin bulundugu lokasyonun
analizini en ince ayrintisina kadar yaparak, projenizin
planlanma asamasinda ihtiyac duyulan verileri titizlikle
belirliyoruz.

« PAZAR ARASTIRMASI

- VAR OLAN iNSAAT STOGU

« ARSA LOKASYONUYLA iLGiLi SWOT ANALIZi

- POTANSIYEL MUSTERILERIN PROJE BEKLENTILERI
(PROJE OZELLIKLERI VE KONUT TIiPLERI)

« RAKIPLERIN FizZIKSEL SARTLARI, FiYAT VE
REKABET STRATEJILERI

- PROJENIN DIS CEPHE UYGULAMALARI,
RENK SEGIMLERI, SOSYAL ETKINLIKLERIN
BELIRLENMESi VE ALTERNATIF MAHAL LISTELERI



HEDEF KITLENIZLE
ARANIZDA KOPRUYUZ...

Projenizin insanlar tarafindan nasil algilanacag, hedef
kitlenizi kimlerin olusturacagi ve proje algisi ile hedef
kitlenizin uyum ve iletisimi calismalarinda etkin olarak
rol oynariz.

Potansiyel misterilerinizin projenizi nasil algilayacaklari,
basariya giden yolun en onemli basamagidir. Bu nedenle,

algilamay etkileyecek unsurlarin  kitleyle uyumlu
planlanmasini organize etmek bizim isimizdir.

BUNUN iCiN;

PROJEYI KiMIN iCIN URETTIGiNiz, POTANSIYEL
MUSTERILERINIZIN SATIN ALMA DAVRANISLARINI
ETKILEYEN UNSURLAR

POTANSIYEL MUSTERILERINIZIN DEGERLERI,
ISTEKLERI VE SATIN ALMA GUGLERIYLE PROJENIZIN
FIYATLARI ARASINDAKi UYUM

PROJENiZiN RAKIPLERDEN FARKLARI VE BU
FARKLARIN POTANSIYEL MUSTERILERINIZE
YANSITILMASI GiBi KONULARIN TUM DETAYLARINI
ARASTIRIP, INCELEYEREK SiZE EN GERGEKCI
G0ZUM YOLLARINI GOSTERIRIZ.




PROJENIZIN, DEGERINI BILIYORUZ...

Projenizdeki fiyatlarin diizeyi, potansiyel musterileriniz tizerinde ok etkili bir faktordir. Dogru fiyatlandirma, proje
karlii§indan satis strecine kadar birgok unsuru igine alir. Projenizin yanhs fiyatlandirimasi projenize ve projeyle
iletisime gecen tiim tiketicilerin algisina ciddi zararlar verecektir.

0S0Z Gayrimenkul olarak, projenizin fiyatini belirlerken, proje degeriyle tiketicinin ikna olacagi deger arasinda
gercekci bir yaklagimla fiyatlandirma yapiyoruz. Serefiye farklarindan birim metrekare fiyatlandirmasina ve projenin
satis siiresince yapilacak artiglara kadar fiyatlandirma da en dogru degerleri bulmaniza yardimci oluruz.

BASARININ SIRRI, AYRINTILARDA GIZLIDIR...

Basariya ulasmaniz icin size 6nerdigimiz pazarlama ve satis fikirlerinde, her konuyu en ince detaylariyla ve titizlikle
hesapliyoruz. Pazarlama planinda projenin hangi ozelliklerinin on plana ¢ikarilacagindan, reklam ve halkla iligkiler
calismalarinda nerelerde, nasil ve hangi siklikla yer almaniz gerektigine kadar gok genis perspektifte size yol
gosteriyoruz.

Satis stratejimizi; bulundugunuz lokasyondaki rekabet kosullari, dlkenin ekonomik durumu gibi degiskenlere gore
surekli gozlem ve kontrol anlayisiyla gelistirerek, pazarlama ve satis sirecinin saghkli islemesini saglyoruz.




GOZLERIMIZ, RAKIPLERINIZIN UZERINDE...

Giiniimiizde rekabet, Gok getin kosullardasiirdiiriiliyor. Ozellikle, Tiirkiye ekonomisinin
lokomotifi olan ingaat sektortinde rekabetin yogunlugu daha belirgin bicimde
hissediliyor. Ayni lokasyonda birden fazla projenin varligi; misterinin bolgedeki tim
projeleri ziyaret ederek, kendisi i¢in uygun olan projeyi tercih etmesini kaginiimaz
killyor. Bu noktada yapilacak olan rakip analizi gok 6nemli. Sizin igin rakip projelerin
fiyatlarini, glicli ve zayif yonlerini, reklam kampanyalarini, avantaj ve dezavantajlarini
inceleyerek projenizi on plana gikaracak, benzerlerinden farklilagtiracak yeni fikir ve
stratejiler belirliyoruz.

DOGRU BiLGiLENDiRMEYLE GELEN
DOGRU ILETISIM STRATEJISI...

Reklam ¢aligmalari icin reklam ajansinizi dogru bilgilendirir, kafalarinda soru isareti
kalmayacak bigimde tiim detaylari onlara aktaririz. Reklam ajansinin galismalarinda;
projenin dogru algilanmasini  saglayacak yaklagimin belirlenmesine, iyi bir
konumlandirmayla projenin digerlerinden farklilastinimasina ve tim calismalarin
dikkat cekici bir yapida olmasina dikkat ederiz. Projenizin adi, logosu ve sloganinin
belirlenmesi, kurumsal kimlik ¢alismalari, proje katalogu, web sitesi, promosyon

kullanilacak indoor ve outdoor gibi ¢alismalari projenizin satisina baglamadan once
bitirerek, sonraki pazarlama iletisimi sireclerine odaklanirz.




MUSTERILER, GORDUKLERINE iNANIRLAR...

Misterilerin projeyi dogru algilamasi amaciyla; satis ofisinde gerekli olan (¢ boyutlu
mimari ¢izimlerin, satis ofisinin ve 6rnek dairenin hazirlanmasindan, satis ekibinin
projeyi temsil kabiliyetine kadar gerekli ¢alismalarin yapiimasini koordine ederiz.
CinkU; ortaya cikan calismalarin, misteri beklentilerine uygun olmasi gereklidir.
Tuketici ve proje iligkisinde, tiketicinin projeye sempatisini uyandiracak islerin
ortaya cikarilmasi bizim koordinasyonumuzda gergeklesir.

SUNDUGUNUZ AVANTAJLAR,
SIZE KAZANG OLARAK DONECEK...

Uygun fiyat politikasi ve tiketicileri ikna edecek satis kampanyalarinin, dogru bir
analiz ve buna bagll pazarlama stratejileriyle ortaya konmasi, projenin tiketici
algisinda dogru bir noktaya konumlamasini saglar.

Tuketicinin ilgisini canl tutmak icin yapilacak kampanyalarda; piyasa kosullarini
iyi takip edebilmek, rakiplerin hamlelerini gozlemlemek ve tim bunlarin
degerlendirmelerini yaparak, mevcut proje avantajlarinin musteriyi ikna edecek
bicimde olusmasini saglamak, oncelikli gorevlerimizdendir.




SiZ RAHATINIZA BAKIN, KONTROL BIZDE...

Teknik ekip ve proje avukati tarafindan hazirlandiktan sonra miteahhit onayina sunulan satis
belgeleri, projenin kurumsal yapisi ile uygun olmalidir.

BU BELGELER;
MUSTERI BILGi FORMLARI, FiYAT LISTELERI, KAPORA BELGELERI VE OPSIYON LISTELERI,
SATIS VAADI SOZLESMELERI, TEKNIK SARTNAME, MAHAL LiSTESI, KAT VE VAZIYET PLANLARI,
BANKA KREDi EVRAKLARI VE KREDI HESAPLAMA TABLOLARI
VEKALETNAMELER, GEK-SENET TABLOLARI VE MUVAFAKATNAMELERDEN OLUSUR.

Konunun uzmani ekiplerimiz, proje satisa baglamadan énce satis stirecinde kullanilacak her
tarld dokiimanin belirlenen satis politikalarina uygun sekilde hazir olmasini organize eder.

HER ADIMIMIZ, EN iYiYi YAKALAMAK ICIN...

Projenin satis basarisindaki en dnemli faktorlerden biri satis ekibinin gerekli bilgi ve donanima
sahip olmasidir. Misteri iliskilerini birebir yoneten satis ekiplerimiz yiiksek oranda basari
saglanmasi icin periyodik egitimlerden gecer. Potansiyel misterilerle yapilacak telefon
gortsmeleri, mail trafigi, misterilerin kargilanmasi, projenizin hem maket zerinde hem de
ornek dairede ayrintili olarak anlatilmasi, masterilerin merak ettiklerinin yanitlanmasi, fiyat ve
kampanya gorasmeleri, misterilerle yapilan pazarliklar, sézlesme evraklarinin hazirlanmasi
ve imza streci, bankalarla iliskiler, miteahhit firma muhasebe departmaniyla koordinasyon
gibi isler satis ekibimizin gorev alani kapsamina girer.




MUSTERI MEMNUNIYETINE ODAKLANMAK,
BASARIYA ODAKLANMAKTIR...

Misteriye projenizi anlatmak, tek basina yeterli degildir. Projenizi
satis temsilcileri araciligiyla ogrenmis potansiyel misterilerin yani
sira, projeden gayrimenkul satin almis olan misterilerinizle kesintisiz
iletigimin strdurilmesi gerekir. Glinkid; misteriyle kurulan sicak iligki
satig sonrasinda da devam ederse, musterinin yakinlarina projeniz ve
sirketinizin diger yatinmlariyla ilgili olumlu referans verme olasiligi gok
yUksektir.

Biz vadeli satislar sonrasi bankalarla musteri iliskilerini takip eder,
kredi slreclerinde misterinin kredisini kisa strede almasi icin
gerekli girisimlerde bulunuruz. Gayrimenkul satigi sonrasi tapu devir
srecinde, musterinin evraklarini takip etmek de bizim gorevlerimiz
arasinda yer alir.

Eger misterinin talep ve sikayetleri varsa; bunlari size ileterek, ¢ozim
yollari stirecinde sizinle birlikte hareket ederiz. Kisaca; musterilerinize,
her zaman onlarin yaninda oldugumuzu hissettiririz.




BIR TAKTISYEN TAHTA UZERINDE
YAPILACAK BIR SEY VARKEN NE YAPILACAGINI BILIR,

BiR STRATEJIST TAHTA UZERINDE HICBIR
SEY YOKKEN NE YAPILACAGINI BILIR.

GERALD ABRAHAMS




=

0S0Z

GAYRIMENKUL

0S0Z Gayrimenkul portféyiinde yer alan gayrimenkullerle, bireysel yatirmcilar ve yatirimei
sirketler icin yiksek gelir getiren yatirimlarin oneminin farkinda olan bir ¢ozim ortag
olmay! basarmistir. 0S0Z Gayrimenkul, ‘ilk giinden geri déniis’ prensibiyle yatinmcilar
acisindan geri donidsi olan kira getirili milkleri de portféyinde bulundurmakta, is
ortaklarinin ihtiyag ve isteklerine yonelik olarak; satis, kiralama, kat karsiligi, hasilat
paylasimi, proje gelistirme danigmanlik konularinda kokli deneyimiyle cazip ¢ozimler
onermektedir.
0S0Z Gayrimenkul, kuruldugu giinden bu yana dnemli konut, residence, ofis, AVM ve otel
projelerine imza atmistir.
Ayrica sirketimiz yillarin verdigi birikimle arazi danismani olarak da hizmet vermektedir.
Sehiricive disi konut, ticari, sanayi, depolama, tarim arazileri konusunda satis degerleme
ve proje danismanlik konulari 0S0Z Gayrimenkul'in uzmanlik alani igindqﬂ a
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1. ARACILIK HiZMETLERI

BASARIYA ULASMANIZDA
ARACIYIZ...

Sektorde, yatirmcilarla beraber proje gelistiren ve
reten firmalarin cikarlarini  korumak, gelistirmek,
maksimum dizeyde karlilik ve fayda saglamak adina,
dogru girisim ve yatinm firsatlarini yakalamak giderek
daha fazla 6nem kazaniyor.

Tasarlanan veya planlanan projelerin ve hedeflenen
yatiim girisimlerinin toplam basarisi icin; finansman
ihtiyacinin makul kosullarla saglanmasi; dogru lokasyon
ve proje eslestirmesiyle risk minimizasyonunun garanti
altina alinmasl, 0507 Gayrimenkulin hayati 6nem verdiji
konulardandir.

Mal sahibi temsilciligi, alici temsilciligi, tapu islem
temsilciligi, gayrimenkul finans temsilciligi  gibi
alanlarda, 0S0Z Gayrimenkulin destegini her zaman
arkanizda bulacaksiniz.



YOL ARKADASINIZ SAGLAM OLMALL...

0S0Z Gayrimenkul, ¢oziim ortagi insaat sirketleri ve yatirimel
musterileri icin dogru lokasyonda dogru projenin tasarlanmasini
saglar. Hangi projenin hangi lokasyonda uygulanmasinin daha
karl ve sonug alici oldugunun fizibilite galismasini yapar.

Gayrimenkul ~ sektériinde yillarin  kazandirdigi  birikimle
faaliyetlerini siirdiiren 0SO0Z Gayrimenkul; konut, AVM, ofis,
endustriyel tesis, otel ve cesitli milk alanlarinda; deger ve
performans analizi, raporlama ve ekspertiz hizmeti sunmakta ve
karma is stratejisinin bir geregi olarak satilik, kat karsiligi, hasilat
paylasimi gibi cesitli yontemleri kullanmaktadir. Gayrimenkul
yatirim projelerinizin arazi gelistirme asamasindan baslayarak;
projelendirme, finansman saglama, insa etme, satis/kiralama ve
satig sonrasi sureclerini koordine etmek, sizi tim is yuklerinizden
arindirmak icin bizim tarafimizdan yapilir.

Piyasa de@er analizi, yatinm performans analizi, yatirimciya
uygunluk analizi, musteri temsilciligi, masteri danismanhgi gibi
konulardan hangisine ihtiya¢ duyarsaniz duyun, size her turli
destegi vermeye haziriz.




VIP miisteriler icin; Fabrika, Otel, Rezidans,
AVM, Villa, Konut ve Arsa praojeleri...

==

=
B
=
B
223
]
&
[}
=}
=
=

|

HEEEEEERERRR

LH




Marmara Mah. Onder Cad.
BUyUk Carsi Ust Kat No: 6 / 62
Beylikd0zu - Istanbul

osmanozturk.tr@gmail.com
+00 532202 39 05

www.0sozgayrimenkul.com




